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A empresa
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EXCLUSIVKEY é uma das maiores

empresas portuguesas no setor

de Integração de Sistemas de

Controlo de Acessos e Bilhética

para as áreas de Desporto e Lazer.

Detém de competência técnica e

experiência acumulada num vasto

conjunto de clientes no mercado

nacional e internacional em

Angola, Moçambique, Gabão e

Brasil.

Recentemente posicionada no

mercado também como empresa

reconhecida no desenvolvimento

e promoção de WEB SOLUTIONS,

APLICAÇÕES WEB E APP MOBILE,

a Exclusivkey tem vindo a adquirir

valências técnicas capazes de

potenciar soluções e estratégias

de comunicação digital,

direcionando o seu foco para os

NEGÓCIOS DO CLIENTE e

impulsionando a sua presença nos

targets e mercados chave.



Porque deve a SUA EMPRESA
APOSTAR NO MARKETING
DIGITAL?

Porque todos os dias em

Portugal há 30 MILHÕES

DE PESQUISAS

NO GOOGLE

Porque 50% das

compras em lojas

físicas são precedidas

de pesquisas online. Mesmo

que a sua empresa não venda

através da Internet, tem de

marcar presença e ser

encontrada na Internet

quando os potenciais clientes

pesquisam por palavras ligadas

ao seu negócio.

Marketing Digital e Administração de Redes Sociais

Deseja ver a sua 

empresa nos lugares 

cimeiros

das pesquisas

do Google? 

Pesquisas 

significam  VISITAS,

essas   VISITAS

PROMOVEM

CONTACTOS, e os 

CONTACTOS

FACILITAM VENDAS



REDES SOCIAIS, em qual 
apostar?

Cada rede social

possui as suas

particularidades.
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Utilizando bem as redes
sociais, é possível criar um
marketing importante com
uma audiência qualificada
de potenciais clientes a
baixo preço.

É importante 

identificar 

onde o seu 

público 

alvo está e 

saber qual 

a forma de 

comunicar  

com ele. 



SERVIÇOS 
Marketing Digital e 
Administração de redes sociais

Otimização de motores de 
busca 

Anúncios Google Adwords

Estratégias 
Newsletter

Base de dados
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MARKETING
DE PESQUISA

2
EMAIL 
MARKETING
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MARKETING EM 
REDES SOCIAIS

ANALíTICA
WEB

Medir, analisar e otimizar 
o tráfego do seu site

3

Administração e Gestão de 
Redes Sociais

Campanhas de Publicidade

Análise de Redes sociais

Websites e Aplicação 
web

Publicidade Mobile

5
MOBILE 
MARKETING
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MARKETING 
DE PESQUISA
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Atualmente o SEO é uma
ferramenta essencial
para qualquer empresa.

Os motores de busca
são o meio mais
utilizado para procurar
informações sobre

determinado produto ou
serviço, sendo o site Google
considerado com mais
tráfego de toda a internet.

SEO - Otimização de
motores de busca

Otimizamos o seu website de
forma a aparecer nos lugares
cimeiros dos motores de
busca (ex. Google) para certas
palavras chave gratuitamente.
Trabalhamos com Link
Building, otimizando interna
(on-page) e externamente
(off-page) o seu website,
construindo uma estrutura de
links relevantes que o irão
ajudar a subir no ranking dos
motores de pesquisa.
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Anúncios Google 
Adwords

A forma mais rápida de
colocar o seu website no
topo dos resultados nas
pesquisas do Google. O
serviço baseia-se no

sistema de pagamento
por Clique

Consiste na criação de

anúncios de texto e/ou
imagem em forma de links,

onde o cliente escolhe o
orçamento máximo que
quer gastar (dia/mês).

Os anúncios do AdWords são
exibidos juntamente com os
resultados de pesquisa no
Google.

BENEFÍCIOS DAS CAMPANHAS

AUMENTE o tráfego qualificado no
seu website

Torne o seu anuncio ÚTIL para

quem procura

ÓTIMA relação custo-benefício

Aumente a NOTORIEDADE da sua
empresa de forma gratuita.

Tenha acesso a uma análise sobre a
PERFORMANCE DE CADA
ANUNCIO com resultados exatos
do retorno do investimento .

Rigoroso CONTROLO de custos.

DEIXE AS 
CAMPANHAS 
CONNOSCO! 

Criamos os seus 
anúncios, agendamos 

a sua campanha e 
avaliamos os 

RESULTADOS.



EMAIL
MARKETING 
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VANTAGENS DE UMA ESTRATÉGIA EFICAZ

A newsletter é aberta;
Consegue captar a atenção e promover a curiosidade de a abrir;
Provoca uma ação por clique com encaminhamento para o site da
empresa, por exemplo;
Permite uma análise exaustiva sobre os resultados obtidos.

Estratégias
NEWSLETTERS

MUITO MAIS QUE O ENVIO DE
UM E-MAIL, o envio de
newsletters permite às
empresas estabelecer uma
relação de proximidade com os
clientes de uma forma rápida,
eficaz e a custos reduzidos.

O email é o canal
preferido por 69% dos
consumidores para
receberem informação.
Existem mais de 3 mil
milhões de contas de

email no mundo.
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Medição de resultados

o número de pessoas que
abriram o email, cliques na
newsletter, ligação e visita ao
site.

PODE SABER QUASE TUDO E
USAR A INFORMAÇÃO PARA
AUMENTAR AINDA MAIS A
SUA NOTORIEDADE

Serviço de bases de dados
ajustável a cada cliente, integra
os seguintes serviços:

- Seleção de dados a recolher;

- Atualização da base de dados
com eliminação de erros e
redundâncias;

- Recolha de leads qualificadas
recorrendo a diferentes
táticas de marketing digital.

- Segmentação dos contactos
por perfil e padrão,
permitindo o envio de
mensagem indicada à pessoa
certa.

Base de Dados

A sua lista de emails é pequena
e sem segmentação? Os seus
contactos estão desatualizados?

Criamos e/ou atualizamos
bases de dados segmentadas
de forma a permitir enviar
newsletters interessantes a
cada tipo de potencial cliente.

Para enviar os emails e facilitar a
gestão de bases de dados de
maior dimensão recorremos a
plataformas externas
garantindo a existência de
funcionalidades de análise de
envio e retorno.



MARKETING EM
REDES SOCIAIS
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Administração e Gestão
de Redes Sociais

O MARKETING NAS REDES
SOCIAIS VEIO PARA FICAR.
Qual a melhor forma de usar o
Facebook para a empresa? Vale
a pena apostar em publicidade
no Facebook? Para que serve ter
conta no Google+, Linkedin,
Twitter, Pinterest, Youtube e
Instagram?

Todas estas perguntas têm
resposta após uma análise dos
objetivos da empresa e definição
da estratégia de marketing a
implementar.

Uma boa gestão de redes 
sociais permite :

- Criar tráfego para o website
- Aumentar o contacto com 
potenciais clientes.
- Promover produtos e serviços. 
- Distribuir conteúdos em pelas 
diferentes redes sociais.
- Obter benefícios para SEO.
- Criar uma comunidade dinâmica 
que promova o passa palavra.

Realizamos uma 

CONSULTORIA 
ESTRATÉGICA

com base no 
posicionamento 

digital da empresa 
e os objetivos

a atingir. 
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Campanhas de 
Publicidade

PUBLICIDADE ONDE ESTÃO
OS CLIENTES. O Facebook
oferece-lhe alcance de 5
milhões de utilizadores em
Portugal, mas o alcance não
para aqui, em cada rede social
há outras oportunidades e
outros potenciais clientes.

Promova a notoriedade da
empresa, marca, produto e
serviço, aumente os visitantes
ao site, conquiste leads e muito
mais.

Análise de Redes sociais

ANALISAR O QUÊ? A análise de
resultados quantitativa é uma das
maiores vantagens do marketing
digital comparativamente com o
marketing tradicional.

“O que não pode ser medido
não pode ser melhorado” Lord
Kelvin

Uma boa análise redes sociais
permite ajustar pormenores da
estratégia, quando necessário.



ANALÍTICA 
WEB
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Medir, analisar e 
otimizar o tráfego
do seu site

MEDIR PARA MELHORAR a
informação sobre tudo o que
acontece no seu site, o que
nos permite otimizá-lo para
melhorar a sua performance.

Qual a origem de quem visita
o seu site? Quais as páginas
mais visitadas? Quantos
visitantes chegaram ao site
através da sua de uma
newsletter ou das redes
sociais? Quais as palavras de
pesquisa que conduziram
tráfego ao seu site? Quantas
pessoas vêm o site no
telemóvel?

AS VANTAGENS DE MEDIR RESULTADOS permitem otimizar:

A estratégia de SEO – otimização de motores de busca;
A navegação do site;
A segmentação do público-alvo;
A estratégia de conteúdos e posts;
Os resultados das campanhas de publicidade online e de newsletters;
A performance global da estratégia de marketing digital implementada.
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Websites e Aplicação 
web

Sabe o que acontece se o
seu site ou loja online não
estiverem preparados para
serem visualizados em
dispositivos móveis?
Provavelmente vai perder
clientes para uma
concorrência com maior
notoriedade a nível digital.

Um site mobile deve ter em
conta as características dos
diferentes tamanhos de
dispositivos móveis, o perfil
dos utilizadores, os contextos
de utilização e os conteúdos.

MOBILE 
MARKETING
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Publicidade Mobile

O mobile marketing veio
para ficar e está em
crescimento.

Os dispositivos móveis
conquistaram o mercado e
generalizaram-se. A
publicidade mobile permite-
lhe publicar um anúncio que
com um clique podem
telefonar para a sua
empresa ou mesmo criar
um dirigido às pessoas que
se encontram na zona onde
se encontra o seu negócio.

As aplicações não 
substituem um site 

institucional, 
servem para

acrescentar valor.
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